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UNE ÉCOLE CENTRÉE SUR LE BUSINESS OFFICINAL

QUI PRÉPARE LES TITULAIRES INSTALLÉS OU EN DEVENIR

À MIEUX GÉRER LEUR PHARMACIE

Des formations conçues par des experts officinaux                                  
centrées sur l’entrepreneuriat et le développement de l’EBE                                                                

afin de répondre aux évolutions du métier                                                  
et garantir l’indépendance des pharmaciens

Inscription en ligne : www.emo-formation.com
Renseignements : contact@emo-formation.com 

WEBINAIRE 24/7
Check-up de l’installation en officine par l’EMO



CURSUS 360 INSTALLATION

OFFRE 24/7 SERVICE POUR SE FORMER À L’ÉTUDIER D’UN PROJET  

PHARMACIEN ACQUÉREUR                                            
LES FONDAMENTAUX JURIDIQUES ET FINANCIERS D’UNE ACQUISITION & D’UNE ASSOCIATION (3 X 4h)
Clarifiez enfin les sujets juridiques & financiers de l'acquisition et de l'association                                      
pour vous installer dans les meilleures conditions ! 
 Différencier les types de sociétés et les différentes modalités d’acquisitions
 Appréhender les points de vigilance sur un pacte d'associés et distinguer

les outils de financements
 Comprendre les éléments clés d'un prévisionnel et apprendre à analyser un projet
 Faire le lien entre trésorerie et EBE

Pour réussir son installation, il faut assimiler les
fondamentaux de l’entrepreneuriat : faire les bons choix en
amont, adopter une stratégie efficace et savoir piloter son
activité et son EBE, ce sont les clés qui mènent au succès !

Étudiants ou futurs titulaires, venez déjouer les pièges de
l’installation et renforcer vos compétences entrepreneuriales !

12h00

@ : contact@emo-formation.com - : 06 30 22 73 32 

3 modules de 4h avec Pierre-Emmanuel PETIT
animateur du Webinaire Installation 24/7 du 25 mars 

Coach de dirigeants et formateur à l’EMO

Remise spéciale WEBINAIRE sur le bloc acquéreur
jusqu’au 30 juin 2025

1296 €TTC

→500€TTC

POUR BÉNÉFICIER 
DE L’OFFRE 

Scannez le QR code         
et être rappelé

mailto:contact@emo-formation.com
https://airtable.com/app45Aj7R1u7VKR1x/pagfuVuNEEwKqLuGz/form


Un cursus qui s’adresse aux pharmaciens nouvellement
installés ou prochainement titulaires.

- Le cursus complet permet d’optimiser votre titulariat en
abordant tous les thèmes clés de l’entrepreneuriat.
- Certains modules sont disponibles à la carte pour vous
former à votre rythme ou sur des thèmes précis.

Soyez prêts pour aborder votre titulariat sereinement !

CURSUS 360 INSTALLATION

PHARMACIEN DIRIGEANT 
LA GESTION DES RISQUES DU POINT DE VUE LÉGAL (4h)
LA PRISE DE DÉCISIONS ET LE PILOTAGE AU QUOTIDIEN (4h)
Mettez en place un pilotage performant et adaptez votre prise de décision Décryptez les droits et devoirs en toute circonstance !
 Désamorcer le conflit ou une agression par un comportement adaptée et respecter le cadre légal à l’officine
 Découvrir les facteurs d’influences et les croyances qui influencent nos prises de décisions
 Gérer et piloter les décisions au quotidien afin de tenir son BP et sa trajectoire financière

PHARMACIEN GESTIONNAIRE 
LES INCONTOURNABLES DE LA RH – PLANNING – CONTRAT – RECRUTEMENT (3 X 4h)
LA GESTION ADMINISTRATIVE AU SERVICE DU BUSINESS (4h)
Adoptez une hygiène administrative et des outils RH optimisant la performance de l'officine dans un cadre légal !
 "Staffer" juste pour gagner de l’EBE et maîtriser la gestion et le contrôle des paies
 Maîtriser les étapes clés d’un bon recrutement
 Gérer efficacement tous les aspects comptables (Flux d’argent, rémunération, inventaire..)

PHARMACIEN LEADER 
LES FONDAMENTAUX DU MANAGEMENT & DE LA COMMUNICATION (3X4h)
Retenez les talents dans votre officine, en adaptant votre communication et faites face aux situations managériales difficiles !
 Identifier les différents types de profil de communication
 Mettre en place des rituels cadrants pour donner vos directives, faire des retours, savoir dire non
 Adopter une communication assertive en toute situation, y compris dans des situations conflictuelles

PHARMACIEN COMMERÇANT   
LES FONDAMENTAUX DES ACHATS & DU TRADE (2 X 4h)
LES CANAUX D’APPROVISIONNEMENT & LA PERFORMANCE LOGISTIQUE (4h)
Apprenez à gérer vos achats et votre logistique pour gagner du temps et optimiser votre rentabilité !
 S'approprier les chiffres du marché, le lexique et les calculs indispensables lors des RDV labos
 Appréhender les points clés d’une bonne stratégie commerciale : d'achat, de prix de vente, de négociation
 Mettre en place une stratégie logistique efficace et adapter ses commandes aux produits

COMMENT JE M’INSCRIS ?
@ : contact@emo-formation.com - : 06 30 22 73 32
€ : tarifs sur notre site : www.emo-formation.com

12h00

12h00

16h00

8h00

SE FORMER AU TITULARIAT

Possibilité de prise         
en charge OPCO EP*

Possibilité de prise         
en charge OPCO EP*

Possibilité de prise         
en charge OPCO EP*

* Prise en charge par les OPCO possible 
en fonction des budgets de l’officine              
et de l’agence OPCO-EP régionale.

100% 
Visio

JEUNES & FUTURS TITULAIRES 
pour les pharmaciens 
qui cherchent à réussir leur installation

48 heures
(12 modules de 4h00)

mailto:contact@emo-formation.com
http://www.emo-formation.com/


Nos forces 

L'École des Métiers de l'Officine 

Notre histoire

L’EMO - École des Métiers de l'Officine
www.emo-formation.com - 06 30 22 73 32 

RCS Nanterre 822 315 255 – APE 8559A - N° déclaration activité 119 222 752 92 auprès de la DREETS « Cet enregistrement ne vaut pas agrément de l’État »

L'EMO est née de la conviction d'un groupe
de titulaires et d'entrepreneurs,
qui aidaient des pharmaciens à s'installer :
la formation classique des
pharmaciens ne suffit plus pour devenir
titulaire de la pharmacie de demain
(nouvelles missions, déremboursement,
rémunération à l'acte…)

Ils ont imaginé un cursus et des modules
permettant d’acquérir les fondamentaux
de l’entrepreneuriat pour développer le
business en officine en se focalisant sur le
développement de l’EBE.

Nos témoignages 

Cursus Installation – Boris, titulaire (44)
« On aborde tous les sujets qu’on peut rencontrer en tant que chef d’entreprise, mais 
qu’on n’a pas approfondi à la fac. C’est rassurant et utile de débuter son titulariat en 
étant mieux armé ! »

Parcours Check-up – Angela, titulaire (78)
« Cette formation est très pratico-pratique ! On n’a pas besoin de grandes théories mais 
du concret et là, on repart avec l’essentiel de l’essentiel dans tous les domaines et on 
peut mettre en pratique les choses très rapidement ! »

Une équipe pédagogique 
aguerrie au monde officinal 
Pharmaciens, juristes, coachs, 
RH, contrôleurs de gestion  
et/ou titulaires tous au plus 
proches du terrain.

École axée sur                                         
le business officinal                      
Modules de gestion, de pilotage                   
de management, d’achats,            
de RH etc. spécifiques                       
de la pharmacie, teambuilding…

Une école reconnue
L’EMO est certifiée Qualiopi                 
depuis 3 ans ; possibilités de prise 
en charge OPCO EP/Fifpl.

Modules ancrés dans la réalité       
100% en visio pour faciliter l’accès, 
sujets traités concrètement avec 
remise d’outils adaptés pour obtenir 
des résultats sur l’EBE et la rentabilité 
de l’officine.
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